Pacific Soft

Relacion de mejoras en Version 9.9.3 de la Linea Global
Junio 2024.

Este documento tiene como finalidad informarle de los cambios de la
version 9.9.3 de Pacific Soft Global.

Este actualizador debe ejecutarse con estructura de las bases de datos.

Cambios en Punto de Venta

Descripcion Se agreg6 funcionalidad para redondear el calculo de
precios a una cantidad de decimales seleccionada,
cuando se hace una actualizacion.

Aplica en el calculo masivo de precios, en precios por
volumen, al calcular los precios de venta desde compras
y en la herramienta para revisar precios.

Beneficio Permite ajustar los precios después de haberse calculado
con la configuracion de precios establecida en forma
general.

Como hacerlo 1. Acceda a la opcién Precios y Restricciones del

menu de Punto de Venta.

2. Note que existe una nueva opcién para redondear el
precio final.

PRECIOS Y RESTHCCIONES (-]

D | $) 3

CAMBIO DE PRECIOS ‘ CATALOGO DE PRECIOS: LISTAS |  RESTRICCIONES DE VENTA PRECIOS POR VOLUMEN

&

Grupos / Agrupaciones Unidades
% Unidades Base

Todos los Articulos

AMENTO
= |gproveedor
* Rango Del (101 []INGREDIENTES

Documento |

Al [10 [1DOCENA
KILOGRAMO
[J8OLSA

Cileulo

Nuevo precio=| PL + 6% Aplicar
Ig Operaciones
|{cR) Costo de Reposicién v P D D O O Y Y Y P N N |

Total 10 [ Resonsesr precio conimpueston [2aecimaies <] |

Codigo 1 | | | Actual | Nuevo Precio | N. Precio + Imp. | importe Exento t]
101 SAL DE AIO PZA 20.0300 21.2300 21.2300 0.0000
102 PASTA TOMATE PZA 12.7200 13.4800 13.4800 0.0000
103 PLATO REYMA PZA 26.5000 28.0900 32.5844 0.0000
104 PALILLO DE BAMBU PZA 13.7800 14.6000 16.9360 0.0000
105 PAPEL ENCERADO PzA 31.8000 33.7000 39.0920 0.0000
106 MAYONESA PZA 38.1600 40.0400 40.4400 0.0000
107 anTECA sz 49,8200 52.8000. 52,8000 anona.

3. Ingrese losfiltros y la formula para los articulos que va
a actualizar.

4. Presione el botén para aplicar el cambio de precios y
revise los decimales en el precio antes de impuestos.
Note que estan calculados de acuerdo con la
configuracion de precios que tiene en los parametros
de ventas.



10.

11.

12.
13.

14.
15.

Configuracién de Precios

Enbase a [precio Antes de Impuestos v|  [Truncar  +| @ [2decimales -]

Active la casilla para redondear precios y seleccione
la cantidad de decimales que quiere usar para
redondear el precio con impuestos.

Presione de nuevo el boton para aplicar el calculo de
precios.

Tatal: 10 ¥ Redondear precio con Impuestoa |1 decimal

|codigo 1 Descripcién |Unidades|Precio Actual | Nueva Precia [N Precio + Imp. [Importe Exento =
101 SAL DE AIO PZA 20,0200 21,2000 21.2000 0.0000
102 PASTA TOMATE PZA 12.7200 13.5000 13.5000 0.0000
103 PLATO REYMA rza 26,5000 28,1034 32,6000 0.0000
104 PALILLO DE BAMBU PZA 1.7800 14.5690 16.9000 0.0000
105 PAPEL ENCERADO PzA 31,8000 33,7069 39.1000 0.0000
106 MAYONESA rza 18.1600 40,4000 40,4000 0.0000
107 MANTECS o7 484300 52 a00¢ anon._ano.

Note que el precio con impuesto se recalculd
redondeando a la cantidad de decimales
seleccionada, y que el precio antes de impuestos se
recalculd en base a ese resultado.

Pase a la pestafia de Catalogos de precios: Listas, y
note que también esté disponible ese redondeo final.
Pase a la pestafia de precios por volumen, presione el
botdn para desplegar los precios por volumen, y vea
gue también esta disponible el redondeo final.
Acceda ahora a Herramientas — Revisar base de
datos.

Active la casilla para revisar precios y vea que puede
también aplicar redondeo al resultado final del célculo.

[ ]
REVISAR MOVIMIENTOS

Revisar Cantara Client

R

Ejecute la aplicacion de Compras y Presupuestos.
Registre una Recepciéon de Mercancia seleccionando
gue quiere actualizar los precios. Note que también
tiene disponible la opcion para el redondeo de precios
con impuesto.

Active la casilla y seleccione la cantidad de decimales.
Actualice los precios de la lista presionando el boton
para restablecer.



Restablecer

FIG T’:\

16. Revise el resultado y grabe.

Descripcion

Beneficio

Coémo hacerlo

Se agreg6 parametro para que el margen de utilidad
aplique directo sobre el costo al calcular el precio en el
catalogo de articulos. En versiones anteriores se ha
manejado con calculo basado en el precio.

Permite que el usuario defina la forma de calcular el

precio de venta cuando cambia el margen de utilidad en

el catalogo de articulos.

PARAMETROS DE LA EMPRESA

DEPENDENCIA : PACIFIC SOFT DEMO
Pactic s ?/@

PARAMETROS cFDIs SERVICIOS ELECTRONICOS
Venins | e R [
I Limite en renglones de venta 0 W Imprimir Régimen de la empresa en Nota de venta 3
I Modificar Fecha de Pedidas I Grabar Costo de Reposicién en Venta
Ruta default de Pedidos .. | — [pedipo sinRuTA PLU
Costa para validar el precia en la venta € Ultima Compra @ Promedio " Reposicién
Campafia de Redondeo Vigente [ASIL0 DE ANCIANOS =] Rifas por Ticket
Restaurantes
r 00 % Cargar a partirde $ 0
F r r
Configuracién de Precios Leer Documentos
Enbase a [precio Antes de Impuestos ~| [Truncar =] @ [2decimales ~| | | I Agregar CLIENTE en documentos de Ventas

[ T iAplicar % de margen de utiiidad directo a costos ]

=

parametro que por default estd desactivado.
Acceda al catalogo de articulos.

Ingrese el codigo de un articulo.

Cambie el margen de utilidad.

akrwn

costo que usara para aplicar el nuevo margen.

[Hweva precio

| Recalcular precios en base al nuewo margen y al costo?
€ Costo Promedio
@ [Costo de Reposicior|
 Costo de dltima Compra

Calcular Pracios Salir

Asegurese de no haber modificado el nuevo

En las opciones para cambiar el precio, seleccione el



10.

Calcule precios.

Pase a la pestafia de Costos/Precios y revise el
resultado del célculo. En mi ejemplo tengo un margen
del 10% y costo de reposicion $16. Precio=16/(1-
(10/100)) = 16/0.90 = 17.78.

Active el nuevo parametro para aplicar el margen
directo al costo.

Regrese al catalogo de articulos, capture otra vez el
margen del mismo articulo y recalcule precios.

Pase a la pestafia de Costos/Precios y confirme que
ahora se aplico el margen directo al costo. En mi caso:
16 + (16*(10/100)) = 16 +1.6=17.60.

El resultado es el precio antes de impuestos.

El parametro aplica solo en el catalogo de articulos. Si
utiliza el margen de utilidad en cambios de precios o
en ofertas, siempre se aplica directo.

Descripcion

Beneficio

Como hacerlo

Se agreg6 parametro para permitir o no quitar folios de
notas de venta cuando se genera la factura global
(PUBLICO EN GENERAL).

Asegura que todas las ventas pagadas no facturadas, se
incluyan en la factura global.

Acceda a los parametros de facturacion de una
empresa gque tenga activa la factura electrénica.

Note que esta disponible un nuevo parametro y que
esta activo.

Desactive el nuevo parametro y grabe.

Acceda a Facturacion de tickets a la pestafia de
FACTURA A PUBLICO EN GENERAL,

Ingrese los datos del periodo y presione F4 o el boton
correspondiente para buscar los folios de las notas de
venta que se van a facturar.

Nota: Los folios son todas las notas de ventas del periodo que se va a
facturar, siempre que no estén facturadas ni tengan saldo, es decir, las



ventas de contado y las de crédito que no se facturaron y que ya se
pagaron.

Note que todos se agregan a la lista de folios para
facturar y no puede quitarlos.

Nota: Si requiere seguir permitiendo que se puedan dejar fuera de la
factura global algunas notas de venta, vuelva a activar el parametro.

Descripcion

Beneficio

Como hacerlo

En facturacion de tickets se restringe la seleccion de
notas de venta de distintos clientes cuando tienen saldo.

Evita que el usuario cometa el error de hacerlo, porque
no podria generar el complemento de pago a un receptor
diferente al de la factura.

Pown

Asegurese de tener notas de venta a crédito de por lo
menos dos clientes.

Acceda a facturacion de tickets.

Seleccione notas de venta de un mismo cliente.
Seleccione ahora una nota de venta de otro cliente
pero que sea a crédito y confirme que el sistema no
permite agregar ese folio.

Descripcion

Beneficio

Como hacerlo

Se agreg6 opcion para imprimir ticket de pedidos y para
incluir el folio de este en cédigo de barras.

Proporciona comprobante del pedido en ticket con opcidn
a leerlo con scanner en el punto de venta.

Ejecute el programa de configuracion externo
Configura y acceda a la opcion GENERAL.
Note que existen dos nuevas opciones para pedidos.

CORPGURON ST - - ]
T ———
Bloguear seleccidn de articulos por bisqueda o consults

&
[P | | vataseentavema

Precio de venta Mayor o igual al

o {Gitima compra/promedia/reposicidn)
rgaca

Al alar padide, vandar la cantid

Mostrar an [ Venta
™ Precios por Volumen ¥ Paguetes dependientes/promacin

Activar usa de escinar I~ Activar uso de biscula




3. Active la casilla titulada “Imprimir en puerto de Ticket”
y confirme que se activa la de “Imprimir Folio en
Cddigo de Barras”. Si lo requiere activela también.

4. Registre un pedido desde el punto de venta y confirme
gue el ticket sale correctamente.

Descripcion

Beneficio

Como hacerlo

En el registro de pedidos se hizo disponible la ruta.

Permite conocer o asignar la ruta de ventas a la que
pertenece el pedido, que es util principalmente si utiliza la
app para la carga de camion.

1. Tenga a la mano la ruta asignada a un vendedor y a
un cliente. De preferencia que sean distintas.

2. Ingrese a Registrar pedidos. Note que se muestra la
ruta.

7

Obseracionsa cel Pedido
Sutotal
0.00 Inpuesto

Nota: Recuerde que el vendedor que se muestra es el que corresponde
al usuario que inici6 sesion. Si el usuario no tiene registro como
vendedor, se muestra el default VENTAS DE PISO.

3. Cambie el vendedor seleccionando uno que tiene ruta

asignada y confirme que la ruta se actualiza.

4. Ingrese el codigo del cliente y confirme que la ruta se

vuelve a actualizar.



o La ruta que se asigna en primer lugar es la del cliente, si este no
tiene ruta asignada, se toma la del vendedor, si tampoco tiene ruta,
se toma la que agregé como default.

o Cuando se consulta un pedido, se muestra la ruta que se asigné
cuando se registro.

o Si un pedido no se ha aplicado (vendido), la ruta se puede
cambiar.

Descripcion

Beneficio

Como hacerlo

En pedidos se muestra la cantidad cargada.

Informacion importante cuando se utiliza la app para la
carga de camién. Es la cantidad que se agregara en la
nota de venta cuando se jale el pedido, si se tiene activo
el parametro para vender la cantidad cargada.

1. Asegurese de tener registrada carga de por lo menos
un pedido.

2. Acceda al registro de pedidos e ingrese el folio de uno
gue tiene carga registrada.

3. Confirme que la cantidad mostrada, corresponde al
que registro desde la app de carga de camion.

=] Almacén s reones > Rua [sowonasemns

und___|Precio imgarte. Backteder |Carpads
Fzh 83988 X X
rza 359600 a5z 120 00000

wa 18.7200 570 I 200000

ot 5158
0.00 Impuesto [ [
ol | 25363

Nota: Si tiene pedidos anteriores a esta version, la cantidad cargada que vera
es la misma del pedido, por lo tanto, hay que enfocarse en este dato con los
pedidos registrados después de la actualizacion.

Descripcion

Beneficio

Se agreg6 parametro para permitir o no cambiar la fecha
al registrar movimientos de entradas y salidas de
almacén.

Guardar los movimientos con su fecha de registro, para no
impactar en los costos de movimientos ya registrados.



Coémo hacerlo

Acceda a los parametros de la empresa y seleccione
la pestana “Almacén”.

Note que se muestran las casillas que permiten activar
el nuevo parametro.

Ventas Facturacién Almacén Compras

I~ [ctivar Dias Cada Minutos

En Entradas de Almacén W En Salidas de Almacén

I™ Solicitar lote en punto de venta

I Leer documentos en ALMACEN

Active la casilla para deshabilitar cambio de fecha en
salidas de almacén.

Acceda al registro de salidas de almacén y confirme
gue la fecha esta deshabilitada, no se puede cambiar.
Acceda al registro de entradas de almacén y confirme
gue ahi si puede modificar la fecha.

Active las dos opciones y confirme que no se permite
modificar la fecha ni en el registro de entradas nien el
de salida.

Desactive las dos opciones y confirme que puede
cambiar la fecha tanto en el registro de entradas como
en el de salidas.

Descripcion

Beneficio

Como hacerlo

En la consulta de relacion de documentos de pedidos, se
agrega la nota de venta relacionada, y en el auxiliar de
documentos de notas de venta, se agreg6 el folio del
pedido relacionado.

Permite conocer el folio de la venta de los pedidos, y el
folio del pedido en las notas de venta.

Hwn

Ingrese a Consultas — Ventas vy elija la Relacién de
Documentos.

Seleccione el documento de Pedido.

Seleccione el estatus Aplicado.

Defina los otros filtros asegurandose de que existen
pedidos.

Presione F10 o el botdn correspondiente para
procesar la consulta.



6. Veaque hay una nueva columna con el folio de la nota

de venta.

Folio Fecha Cliente Sucursal Vendedor Ruta Nota Vta. SubTotal Impto Total

Del :29/mar/2024 Al : 29/abr/2024 Estatus: APLICADO

Suc. Operaciones

0000000585  04/04/2024 0003 Suc. Opera cmz SONORA SIE § DP4NVEN0000002917 1,385.88 179.40 1,565.28
TOTAL EN SUCURSAL : Suc. Operaciones 1,385.88 179.40 1,565.28
TOTALES 1,385.88 179.40 1,565.28

10.

11.

Elija ahora la consulta de Auxiliar de Documentos.
Seleccione el documento de Nota de Venta.

Defina los otros filtros, asegurandose de que existen
notas de venta provenientes de pedidos.

Presione F10 o el botén correspondiente para
procesar la consulta.

Confirme que se muestran el folio y la fecha del
pedido, después de los movimientos relacionados con
la nota de venta.

csavuou, Aumesesiusou RV

Concepto

Folio Fecha Cliente Importe Saldo

Del : 01/abri2024 Al : 29/abri2024

NOTA DE VENTA 0000002917 ~ 04/04i2024 0003 JAVIER ENRIQUE JUVERA 1,565.28 0.00
ABONO A CLIENTES 0000002917 04/04i2024 1,565.28 0.00
PEDIDO 0000000585  04/04/2024

NOTA DE VENTA 0000002018 04/04/2024 0002 MARTHA ALICIA MORENO L 54.90 54.00

COBRANZA 0000000057  04/04i2024 50.00 4.90
COBRANZA 0000000058  04/04/2024 4.90 0.00
NOTA DE VENTA 0000002919 04/04/2024 0002 MARTHA ALICIA MORENO L 78.88 78.88
NOTA DE VENTA 0000002920  06/04/2024 0004 USA PACIFIC SOFT INTER 92.00 0.00
ABONO A CLIENTES 0000002920  06/04/2024 92.00 0.00
PEDIDO 0000000586  04/04i2024
NOTA DE VENTA 0000002921 25042024 0001 CARLOS MANUEL QUINTERO 603.52 403.52
ABONO A CLIENTES 0000002021 25/0412024 200.00 403.52
COBRANZA 0000000059 25/04i2024 100.00 303.52

Descripcion

Beneficio

Coémo hacerlo

Se agreg6 nueva consulta para mostrar solo las ventas a
crédito.

Informacion para los administradores de las cuentas por
cobrar.

Ingrese a Consultas — Cartera y elija la Relacion de
Documentos.

Seleccione la nueva consulta titulada Crédito por
Cliente.

Defina los otros filtros, asegurandose de que existen
ventas a crédito y de contado.

Elija el tipo Resumido.

Presione F10 o el boton correspondiente para
procesar la consulta.

Revise los datos y verifique que se muestran solo las
notas de venta que se hicieron a crédito, total o parcial.



R

Cliente Folio Fecha Importe Crédito Pagado Saldo
Del: 03/mar/2024 Al: 29/abr/2024

0001 CARLOS MANUEL QUINTERO ROJAS DP4NVEN0000002921  25/04/2024 60352 403.52 32400 279.52
603.52 403.52 32400 279.52
0002 MARTHAALICIAMORENO LUCERO DP4NVENQ0Q0002918  04/04/2024 54.90 54.90 54.90 0.00
DP4NVEN0000002919  04/04/2024 7888 78.88 0.00 78.88
13378 13378 54.90 78.88
FDR DUARTE RFRANCISCA DP4NVEN0000002916  22/03/2024 118.32 118.32 11832 0.00
11832 118.32 11832 0.00
TOTALES : 855.62 655.62 497.22 358.40

e Importe es el total de la nota de venta.
e Crédito es el importe que se fue a la cuenta por cobrar al

momento de la venta.
e Pagado es la suma de los abonos que se han hecho a la nota

de venta.

e Saldo es el saldo actual de la nota de venta.

7. Ahora seleccione el tipo Detallado para la misma
consulta y presione
correspondiente para procesarla.

8. Vea que ahora se incluyen los articulos de cada nota

de venta.

la tecla F10 o

el

botén

Cliente Folio

Credito

Fecha imporie Pagado Saldo

Articulo Cantidad
Del: 03/mar/2024 Al: 29/abri2024

0001  CARLOS MANUEL QUINTERO ROJAS DP4NVENOODDD02921  25/04/2024 603.52 40352 32400 27952
202 COCA COLA B00ML 1800 P28
010 K& DE PLONCILLO 200K

603.52 20352 32400 21952

0002 MARTHAALICIAMORENG LUCERO DPANVENDO0D002918 0410472024 5490 5400 5890 0.00
o SALDEAD o Fz
01 FLATOREVHA o rzA
01 FLATOREVMA o Fz

DP4NVENDODDD02919  04/04/202¢ 78.88 78.88 0.00 7888
20202 GOCA COLA 60 ML Pz

13378 13378 5190 1888

FDR  DUARTE RFRANCISCA DPANVENOO0D002918  22102/2024 1832 11832 11832 0.00
20 COCA COLA B00ML eooPza

11832 1832 11832 0.00

TOTALES : 855.62 655.62 497.22 358.40

Descripcion

Beneficio

Coémo hacerlo

En catalogo de articulos se agrego6 columna en
costos/precios para capturar porcentaje de descuento.
También se reacomodaron las columnas para mostrar
PMP y descuento antes de los precios de venta.

Calcula el precio de venta en base al PMP, aplicando el
porcentaje de descuento.

N =

uno nuevo.

Acceda al catalogo de Articulos.
Seleccione un articulo existente con PMP o agregue

3. Pase alapestafia COSTOS / PRECIOS y note que se
tiene una nueva columna titulada “% Desc.”.

o | sowmon

CATALOGO DE ARTICULOS

D m & D $| &

NES

CAlA (EMPAQUE)
ACTIVIDAD
BOLsA

BuLTo

cHi

DiA

DOCENA
FRASCO

ALMACENES

COSTOS / BRECIOS

107759
64,6552
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000

is. |Precio Impte. Exer

nto [ Precia + Impto. [E
0.0000 125000

00000
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000
0,0000
0.0000
0.0000

:AME]

CODIGOS EXTERN

75.0000
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000
0.0000

00000

Moneds [FESG o0

s



4. Asegurese de tener PMP mayor a cero o capturelo.

5. En el renglon de unidad base, agregue un porcentaje
de descuento.

6. Confirme que el precio con impuesto fue calculado en
base a PMP-%Desc. y se recalcul6 el precio antes de
impuesto.

7. Grabe el cambio.

8. Ingrese al punto de venta y haga una venta del articulo
recién modificado.

9. Confirme que el precio es el correcto.

e El descuento se registra solo para la unidad base, al
igual que el PMP.

e Eldescuento aplicara para todas las unidades alternas
del articulo.

El descuento aplica al precio con impuestos.

e Sicambia el precio de venta de la unidad base, y hay
descuento:

o Siresponde negativamente a la pregunta actualizar
precios, se actualizan solo los precios de venta para
esa unidad, no el descuento.

o Siresponde afirmativamente a esa pregunta, ademas
de los precios de venta, se actualiza el porcentaje de
descuento y aplica el cambio a todas las unidades del
articulo.

e Sicambia el precio de venta de la unidad base, y el
descuento es cero, solo se actualizan los precios de
venta, ya sea del renglon o de todas las unidades
segun respondas a la pregunta.

e Sicambia PMP y hay descuento, se actualizan los
precios de venta para esa unidad y el sistema
pregunta si desea actualizar precios:

o Siresponde negativamente, se actualizan solo los
precios de venta para esa unidad aplicando el
descuento.

o Siresponde afirmativamente, aplica el cambio para
todas las unidades del articulo.

e Sicambia el PMP y el descuento es cero no hay
cambio de precios, pero si se actualiza el PMP del
resto de las unidades.

e SiPMP es cero, el descuento debe de ser cero
también. Si hay valor en los dos datos, cambie
primero a cero el descuento y después el PMP.

Descripcion En catalogo de articulos se permite establecer porcentaje
de comisién por unidad.

Beneficio Se cuenta con una opcién alterna para el manejo de
comisiones sobre ventas: por articulo y unidad.



Coémo hacerlo

Nota: En versiones anteriores solo se manejaba porcentaje de comisién por
vendedor.

Acceda al catalogo de Articulos.

Seleccione un articulo existente o0 agregue uno nuevo.
Pase a la pestafia COSTOS / PRECIOS y note que se
tiene una nueva columna titulada “% Comis.”.

4. Agregue porcentaje de comision a una de las
unidades del articulo y grabe el cambio.

wph =

CATALOGO DE ARTICULDS

Dml & D $| 8| @ M

GENERALES AGRUPACIONES ALMACENE: COSTOS / BRECKDS CODIGOS EXTERNOS

|unidades [pmp
PS_ |PORCION PfsaNDWI 0.2575
PZA_|PIEZA 1.0000
BOLSA 2.0000
CAIA (EMPAQUE) 10.0000
ACTIVIDAD 0.0000
BULTO 0.0000
i 0.0000
ia 0.0000
DOCENA 0.0000

o |1mpte. Exento |Precie + Impto. |E‘|

6.4375 0.0000 7.467
250.0000 0.0000 290.0000
50.0000 0.0000 58,0000
1629310 0.0000 189.0000
0.0000 0.0000 0.0000
0.0000 0.0000 0.0000
0.0000 0.0000 0.0000
0.0000 0.0000 0.0000

0.0000 0.0000 0.0000 -

¥ Venta solo en unidad base Woneda [FEsaNDICN o)

5. Ingrese a punto de venta y seleccione un vendedor
gue tenga porcentaje de comisidon mayor a cero.

6. Registre una venta con el articulo modificado, en la
unidad que tiene definida la comision.

7. Grabe la venta.

8. Ingrese a consultas de Ventas.

9. Seleccione “Comisiones sobre Ventas” y presione
F10.

mE @e & S8

Reporte :Comisiones sohre Ventas
LTa CP 84€0D

Fechs 280 wey 2028 Roza : 09:0%
45898 Bagina 1/ 1

intidad Precio Unitario Importe % Comisién Comisién
1.00 $ 162.93 § 162.93 20.00% §32.59
Total Vendedor: $162.93 $3259

Total Global: § 162,93 §32.59

10. Confirme que el porcentaje de comision corresponde
al del articulo y no al del vendedor seleccionado.

e Sihay comision por vendedor y por articulo, manda la
del articulo.

e Siun articulo no tiene definida comisién para la unidad
vendida, se tomara la del vendedor.

Descripcion

En Precios/Restricciones y Ofertas, fueron agregadas las
variables correspondientes a PMP, %Desc. y %Comis.



Beneficio

Coémo hacerlo

Poder calcular cambio de precios, listas, precios por
volumen y ofertas, tomando valores de los campos PMP,
%Desc. y %Comis. de los articulos.

1.
2.

Acceda a Precios y Restricciones.

En la pestafia Cambio de precios confirme que existen
las nuevas variables PMP (precio maximo al publico),
DA% (porcentaje de descuento del articulo) y CA%
(porcentaje de comision del articulo).

PRECIOS Y RESTRICCIONES -]
CAMBIO DE PRECIOS CATALOGO DE PRECIOS:ISTAS | BESTRICCIONES DEveNTA | PRECIOS POR yDLUMEN
Grupos / Agrugacianes Unidares
 Todos los Anculos CLNER ~| ¥ Unidades Basa
" Documento Otras Unidades
¢ CACTVIDAD
Rango BoLsA
CBuLTO
] CERVEZAS, VINDS ¥ LCORES qoHR
| |owseca "
Cileulo
Huevo precio = E |
Operaciones
f f =]l s] ] <] 2] =] w | = | men] mse
T I Redondear precio con impuesto a |2 decimales -
[codigo 1 [Descripcion [unidades[Precio Actual [Wuevo Precio [N, Precia + Imp. [importe Exenta

Agregue una formula con alguna de las nuevas
variables, seleccione articulos que tiene grabados
esos valores y confirme que los resultados de la
férmula son correctos.

Ingrese a la pestafia Catalogo de Precios: Listas, y
confirme que existen las nuevas variables (PMP, DA%
y CA%).

Agregue la férmula con alguna de las nuevas
variables, presione “Aplicar’ y confirme resultados.
Ingrese a la pestafia Precios por Volumen vy
compruebe que la lista de variables incluye PMP,
DA% y CA%.

Agregue definicién para venta por volumen.

Defina la férmula con alguna de las nuevas variables,
presione “Aplicar’ y confirme resultados.

Ingrese a Ofertas y compruebe que existen las nuevas
variables PMP, DA% y CA%.
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© Rango de cédigos [JTIEMPO AIRE ELECTRONIC
[ ) DEPARTAMENTO stal de Unidsdes  ofertar
[ proveedor e ‘
AT | |GRUPD COMISIONES '
SHH Otras Unidades
 Descripcién o o
< > [ CAJA (EMPAQUE)
5 ] PORCION P/SANDWICH
Vigencia [ PORCION P/ENSALADA
Del [38705/2024 +] ol 25 |- Sin Fecha Limite DBOLSA
De [00:00 (a.m. =] a [23:59 (p.m. = Dias | - 0 PORCION
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Oferta =




10. Defina nueva oferta creando formula con alguna de las
nuevas variables, presione “Aplicar” y confirme los
resultados.

Nota: Sl utiliza la variable PMP para calcular precios y ofertas, asegurese de
condicionar la férmula porque puede haber articulos que no tengan PMP y
sus precios quedarian en cero. La condicion es:

IF PMP > 0 THEN [Su Férmula]

Descripcion

Beneficio

Coémo hacerlo

En la importacion de articulos se agregan las opciones
para incluir valores para los campos de PMP, %Desc. y
%Comis.

Permite establecer en forma masiva los valores de los
nuevos campos de los articulos.

1. Prepare un archivo de importacion con las nuevas
columnas PMP, %Desc y %Comis. en ese orden.

Nota: Si no maneja alguno de los datos, pueden quedar vacios,
considerando siempre el orden correcto. Si se trata de archivo TXT, es
necesario poner valor vacio entre comillas y separacion con coma para
datos intermedios no manejados.

2. Acceda a Herramientas — Importacion.

3. Seleccione la opcion “Articulos”.

4. Elija el tipo de archivo de importacion, con la
informacion necesaria.

5. Seleccione el resto de configuracion para importar
articulos.

6. Presione F10.

7. Confirme en catalogo de articulos, que los nuevos
articulos importados tienen los valores correctos para
los datos PMP, %Desc y %Comis.

Descripcion

Beneficio

Como hacerlo

En la tabla de impuestos se agregé validacion para no
permitir tener dos impuestos iguales.

Evita que se asignen cddigos de impuestos diferentes a
articulos que gravan igual.

1. Acceda a la tabla de impuestos.
2. Revise uno de los impuestos que ya tiene grabado.



3. Agregue un nuevo registro con los datos idénticos al
que ya tiene. No importa la descripcion ni la
subcuenta.

4. Presione F10 o el botén para grabar. El sistema le
mostrard un mensaje indicando que ya existe un
impuesto con la misma configuracion.

]
La configuracion de impuestos ya existe
para el cédigo 4

<

5. Silo requiere, cambie uno de los datos del impuesto y
grabe de nuevo.

Descripcion En las tablas de ciudad, estado y pais se agreg6
validacion para no permitir borrar registros que estan
usados en los datos de la empresa o en algun catalogo.

Beneficio Consistencia en la informacion.

Como hacerlo Acceda a la tabla de Ciudad/Estado/Pais.

Ingrese el codigo de la ciudad de la empresa.
Presione F3 o el botdén para borrar la ciudad. El
sistema manda un mensaje indicando que hay
registros relacionados y no la elimina.

wp PR

L]
No es posible eliminar. Hay registros
relacionados.

V]

4. Intente borrar ciudades estado o paises que ya tiene
en uso en los catalogos de clientes, proveedores o
acreedores. Debe de recibir el mismo mensaje.

Descripcion En Restaurantes, se modifico en catalogo de
Modificadores el grabado de listas seleccionables para
permitir que el costo adicional sea cero.

Beneficio Con este cambio es posible limitar la cantidad de
seleccionables que se pueden agregar sin costo en la
comanda.

Cdomo hacerlo 1. Acceda a PDV en edicién Restaurantes.

2. Asegurese de tener por lo menos una receta con
modificador de tipo lista seleccionable.



10.

Ingrese a Catalogos — Modificadores.

Ingrese el codigo de la receta con lista seleccionable,
deje en cero el importe para ingredientes extra ($
Extra) y grabe.

7 noomcnons

Codigo |ARMAPIZZA Descripcion  [ARMA TU PI7ZA

Selocrienes | Lnta Cantidiad | Orden

Definir Listas
v

@8 [T)o

Agregue a una venta la receta que tiene costo extra
igual a cero en la lista seleccionable.

Elija los modificadores previos a la lista de
seleccionables.

Seleccione los ingredientes necesarios hasta llegar al
limite (cantidad maxima) y confirme que no se pueden
agregar mas.

Agregue ahora a la nota de venta una receta con lista
seleccionable que si tiene definido costo para los
ingredientes extras.

Seleccione los ingredientes necesarios hasta llegar al
limite y confirme que puede seguir agregando
ingredientes.

Confirme también que el precio se incrementa por
cada ingrediente que agrega después del limite.



Cambio en Consultorio Anexo

Descripcion En Consultorio Anexo se agregé parametro para imprimir
el ingrediente activo en la receta.

Beneficio Permite incluir en la receta, el ingrediente activo del
medicamento, definido en los datos de COFEPRIS para
los articulos.

Cdomo hacerlo 1. Acceda a la aplicacion de Consultorio Anexo, a la
configuracion de la receta.

2. Note que se tiene una nueva opcion para el cuerpo de

la receta.

£ CONFIGURACION DE LA RECETA x
CONFIGURACION DE LA RECETA

@ Habilitar encabezado

Encabezado

8 Nombre del médico O Logotipo institucién O Grupo del paciente
8 cédula del médico [ Logotipo facultad 8 Fecha

O Especialidad @ Nimero de folio @ Lineas superiores
O Nombre institucién @ Nombre del paciente

Cuerpo

8 Cdigo de productos 8 Reconocimiento ® Ingrediente Activo

@ Habilitar pie de pagina

Pie de pagina D
@ Firma de médico 8 Linea inferior

@ Precio en receta 8 Teléfono

@ Direccién de consultorio 8 Notas

3. Active la casilla titulada “Ingrediente Activo” y grabe el
cambio.

4. Registre consulta a un paciente agregando en la
receta por lo menos un medicamento que tenga
definido ingrediente activo.

5. Confirme que en la receta se incluye el ingrediente
activo.

(0

)

£, CONSULTORIO ANEXO - VISTA PREVIA X

MEDICO: FOLIO:
LUIS ANTONIO MENDEZ CLADOD0S3
FECHA:
295812028
CEDULA PROFESIONAL:
951753132

NOM BRE DEL PACIENTE: LUIS

coDnIGo DESCRIPCION DEL MEDICAMENTO

CAFIASPIRINA CAFIASPIRINA 24 T
T DIaRIA

TEWPRA TEMPRA FORTE 650M GPARAL ETAMOL)
1C8HRS

NOTAS:

CONSULTA: Consulta General $200.0000 FIRMA DE L MEDICO
VERACRUZ#7 COL. CENTRO C.P. 830000000053 TEL. (662)2145886 FOLIO PEDIDO: DPGPEDI4000000467

? 7Pa'gina: 11




Cambios en Administrador Central y Dependencia

Descripcion

Beneficio

Coémo hacerlo

En articulos se agregaron dos nuevos datos: %
Descuento y % Comision.

El descuento es para aplicarlo al PMP y obtener el precio
de venta; la comision permite calcular las comisiones a
nivel articulo - unidad.

Los dos datos pueden administrarse desde AC para
actualizar a las dependencias.

10.
11.

12.
13.

Acceda al Administrador Central a administrar
productos.

Ingrese el codigo de un articulo para desplegar su
informacion.

Pase a la pestafia de precios y note que hay dos
nuevas columnas en la lista de unidades.

Si el articulo no tiene precio maximo, capturelo.
Agregue un porcentaje de descuento y verifique que
se actualizé el precio y el precio con impuesto,
aplicando el descuento al precio maximo.

Agregue porcentaje de comision y vea que puede
manejar diferente comision para las unidades alternas
del articulo.

Grabe el articulo.

Acceda a actualizar dependencias para enviar los
nuevos datos registrados.

En las opciones de articulos, active las casillas de
descuento y comision.

Opciones

Genere el paquete.

Acceda a consultar el paquete y verifigue que van los
nuevos datos.

Envie el paquete.

Espere a recibir el paquete en la dependencia y
verifigue que los nuevos datos se actualizaron en el
catalogo de articulos.

El porcentaje de descuento se define solo para la
unidad base y se replica para las demas.



El porcentaje de comisidbn puede registrarse por
unidad.

Si el descuento o las comisiones se manejan en forma
local por sucursal, al generar el paguete no active la(s)
casilla(s) correspondiente(s) para que no se
actualice(n) en las dependencias.

Descripcion

Beneficio

Coémo hacerlo

En la importacion de articulos se agregaron dos nuevos
datos: % Descuento y % Comision.

Permite agregar los nuevos datos en el catadlogo desde
un archivo xIsx.

PN

©~No O

Prepare el archivo en Excel con los nuevos datos en
las dltimas columnas.

Acceda al Administrador Central a importar articulos.
Localice el archivo de origen.

Si tiene articulos que ya existen en el catalogo, active
la casilla para actualizarlos.

Lea el archivo.

Revise la informacion mostrada.

Ejecute la importacion.

Acceda a administrar productos y confirme que se
agregaron los nuevos datos.



