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Este documento tiene como finalidad informarle de los cambios de la 
versión 9.9.3 de Pacific Soft Global. 
 
Este actualizador debe ejecutarse con estructura de las bases de datos. 
 
 
 
Cambios en Punto de Venta 
 

Se agregó funcionalidad para redondear el cálculo de 
precios a una cantidad de decimales seleccionada, 
cuando se hace una actualización. 
Aplica en el cálculo masivo de precios, en precios por 
volumen, al calcular los precios de venta desde compras 
y en la herramienta para revisar precios. 

 
 

Permite ajustar los precios después de haberse calculado 
con la configuración de precios establecida en forma 
general. 

 
 
1. Acceda a la opción Precios y Restricciones del 

menú de Punto de Venta.  
2. Note que existe una nueva opción para redondear el 

precio final. 

 
3. Ingrese los filtros y la fórmula para los artículos que va 

a actualizar. 
4. Presione el botón para aplicar el cambio de precios y 

revise los decimales en el precio antes de impuestos. 
Note que están calculados de acuerdo con la 
configuración de precios que tiene en los parámetros 
de ventas. 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



 
 

5. Active la casilla para redondear precios y seleccione 
la cantidad de decimales que quiere usar para 
redondear el precio con impuestos. 

6. Presione de nuevo el botón para aplicar el cálculo de 
precios. 

 
7. Note que el precio con impuesto se recalculó 

redondeando a la cantidad de decimales 
seleccionada, y que el precio antes de impuestos se 
recalculó en base a ese resultado. 

8. Pase a la pestaña de Catálogos de precios: Listas, y 
note que también está disponible ese redondeo final. 

9. Pase a la pestaña de precios por volumen, presione el 
botón para desplegar los precios por volumen, y vea 
que también está disponible el redondeo final. 

10. Acceda ahora a Herramientas – Revisar base de 
datos. 

11. Active la casilla para revisar precios y vea que puede 
también aplicar redondeo al resultado final del cálculo. 

 

 
12. Ejecute la aplicación de Compras y Presupuestos. 
13. Registre una Recepción de Mercancía seleccionando 

que quiere actualizar los precios. Note que también 
tiene disponible la opción para el redondeo de precios 
con impuesto. 

14. Active la casilla y seleccione la cantidad de decimales. 
15. Actualice los precios de la lista presionando el botón 

para restablecer. 



 
16. Revise el resultado y grabe. 

 
 
 
 
 

Se agregó parámetro para que el margen de utilidad 
aplique directo sobre el costo al calcular el precio en el 
catálogo de artículos. En versiones anteriores se ha 
manejado con cálculo basado en el precio. 

 
 

Permite que el usuario defina la forma de calcular el 
precio de venta cuando cambia el margen de utilidad en 
el catálogo de artículos. 

 
 
1. Asegúrese de no haber modificado el nuevo 

parámetro que por default está desactivado. 
2. Acceda al catálogo de artículos. 
3. Ingrese el código de un artículo. 
4. Cambie el margen de utilidad. 
5. En las opciones para cambiar el precio, seleccione el 

costo que usará para aplicar el nuevo margen. 

 

Restablecer 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



6. Calcule precios. 
7. Pase a la pestaña de Costos/Precios y revise el 

resultado del cálculo. En mi ejemplo tengo un margen 
del 10% y costo de reposición $16. Precio=16/(1-
(10/100)) = 16/0.90 = 17.78. 

8. Active el nuevo parámetro para aplicar el margen 
directo al costo. 

9. Regrese al catálogo de artículos, capture otra vez el 
margen del mismo artículo y recalcule precios. 

10. Pase a la pestaña de Costos/Precios y confirme que 
ahora se aplicó el margen directo al costo. En mi caso: 
16 + (16*(10/100)) = 16 +1.6=17.60. 

 
 

• El resultado es el precio antes de impuestos. 

• El parámetro aplica solo en el catálogo de artículos. Si 
utiliza el margen de utilidad en cambios de precios o 
en ofertas, siempre se aplica directo. 

 
 
 
 
 

Se agregó parámetro para permitir o no quitar folios de 
notas de venta cuando se genera la factura global 
(PÚBLICO EN GENERAL). 

 
 

Asegura que todas las ventas pagadas no facturadas, se 
incluyan en la factura global. 

 
 
1. Acceda a los parámetros de facturación de una 

empresa que tenga activa la factura electrónica. 
2. Note que está disponible un nuevo parámetro y que 

está activo. 

 
3. Desactive el nuevo parámetro y grabe. 
4. Acceda a Facturación de tickets a la pestaña de 

FACTURA A PÚBLICO EN GENERAL, 
5. Ingrese los datos del período y presione F4 o el botón 

correspondiente para buscar los folios de las notas de 
venta que se van a facturar. 

 
Nota: Los folios son todas las notas de ventas del período que se va a 
facturar, siempre que no estén facturadas ni tengan saldo, es decir, las 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



ventas de contado y las de crédito que no se facturaron y que ya se 
pagaron. 

 
6. Note que todos se agregan a la lista de folios para 

facturar y no puede quitarlos. 
 
Nota: Si requiere seguir permitiendo que se puedan dejar fuera de la 
factura global algunas notas de venta, vuelva a activar el parámetro. 

 
 
 
 

En facturación de tickets se restringe la selección de 
notas de venta de distintos clientes cuando tienen saldo. 

 
 

Evita que el usuario cometa el error de hacerlo, porque 
no podría generar el complemento de pago a un receptor 
diferente al de la factura. 

 
 
1. Asegúrese de tener notas de venta a crédito de por lo 

menos dos clientes. 
2. Acceda a facturación de tickets. 
3. Seleccione notas de venta de un mismo cliente. 
4. Seleccione ahora una nota de venta de otro cliente 

pero que sea a crédito y confirme que el sistema no 
permite agregar ese folio. 

 
 
 
 

Se agregó opción para imprimir ticket de pedidos y para 
incluir el folio de este en código de barras. 

 
 

Proporciona comprobante del pedido en ticket con opción 
a leerlo con scanner en el punto de venta. 

 
 
1. Ejecute el programa de configuración externo 

Configura y acceda a la opción GENERAL. 
2. Note que existen dos nuevas opciones para pedidos. 

 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



3. Active la casilla titulada “Imprimir en puerto de Ticket” 
y confirme que se activa la de “Imprimir Folio en 
Código de Barras”. Si lo requiere actívela también. 

4. Registre un pedido desde el punto de venta y confirme 
que el ticket sale correctamente. 

 

 

 
 
 

En el registro de pedidos se hizo disponible la ruta. 
 
 

Permite conocer o asignar la ruta de ventas a la que 
pertenece el pedido, que es útil principalmente si utiliza la 
app para la carga de camión. 

 
 
1. Tenga a la mano la ruta asignada a un vendedor y a 

un cliente. De preferencia que sean distintas. 
2. Ingrese a Registrar pedidos. Note que se muestra la 

ruta.  

 
Nota: Recuerde que el vendedor que se muestra es el que corresponde 
al usuario que inició sesión. Si el usuario no tiene registro como 
vendedor, se muestra el default VENTAS DE PISO. 

 
3. Cambie el vendedor seleccionando uno que tiene ruta 

asignada y confirme que la ruta se actualiza. 
4. Ingrese el código del cliente y confirme que la ruta se 

vuelve a actualizar. 
 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



• La ruta que se asigna en primer lugar es la del cliente, si este no 
tiene ruta asignada, se toma la del vendedor, si tampoco tiene ruta, 
se toma la que agregó como default. 

• Cuando se consulta un pedido, se muestra la ruta que se asignó 

cuando se registró. 

• Si un pedido no se ha aplicado (vendido), la ruta se puede 
cambiar. 

 
 
 
 

En pedidos se muestra la cantidad cargada. 
 
 

Información importante cuando se utiliza la app para la 
carga de camión. Es la cantidad que se agregará en la 
nota de venta cuando se jale el pedido, si se tiene activo 
el parámetro para vender la cantidad cargada. 

 
 
1. Asegúrese de tener registrada carga de por lo menos 

un pedido. 
2. Acceda al registro de pedidos e ingrese el folio de uno 

que tiene carga registrada. 
3. Confirme que la cantidad mostrada, corresponde al 

que registró desde la app de carga de camión. 

 
Nota: Si tiene pedidos anteriores a esta versión, la cantidad cargada que verá 
es la misma del pedido, por lo tanto, hay que enfocarse en este dato con los 
pedidos registrados después de la actualización. 

 
 
 
 

Se agregó parámetro para permitir o no cambiar la fecha 
al registrar movimientos de entradas y salidas de 
almacén. 

 
 

Guardar los movimientos con su fecha de registro, para no 
impactar en los costos de movimientos ya registrados. 

 
 
 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 

Descripción 

Beneficio 



 
1. Acceda a los parámetros de la empresa y seleccione 

la pestaña “Almacén”. 
2. Note que se muestran las casillas que permiten activar 

el nuevo parámetro.  
 

 
3. Active la casilla para deshabilitar cambio de fecha en 

salidas de almacén. 
4. Acceda al registro de salidas de almacén y confirme 

que la fecha está deshabilitada, no se puede cambiar. 
5. Acceda al registro de entradas de almacén y confirme 

que ahí sí puede modificar la fecha. 
6. Active las dos opciones y confirme que no se permite 

modificar la fecha ni en el registro de entradas ni en el 
de salida. 

7. Desactive las dos opciones y confirme que puede 
cambiar la fecha tanto en el registro de entradas como 
en el de salidas. 

 
 
 
 

En la consulta de relación de documentos de pedidos, se 
agrega la nota de venta relacionada, y en el auxiliar de 
documentos de notas de venta, se agregó el folio del 
pedido relacionado. 

 
 

Permite conocer el folio de la venta de los pedidos, y el 
folio del pedido en las notas de venta. 

 
 
1. Ingrese a Consultas – Ventas y elija la Relación de 

Documentos. 
2. Seleccione el documento de Pedido. 
3. Seleccione el estatus Aplicado. 
4. Defina los otros filtros asegurándose de que existen 

pedidos. 
5. Presione F10 o el botón correspondiente para 

procesar la consulta. 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 

Cómo hacerlo 



6. Vea que hay una nueva columna con el folio de la nota 
de venta.  

 
7. Elija ahora la consulta de Auxiliar de Documentos. 
8. Seleccione el documento de Nota de Venta. 
9. Defina los otros filtros, asegurándose de que existen 

notas de venta provenientes de pedidos. 
10. Presione F10 o el botón correspondiente para 

procesar la consulta. 
11. Confirme que se muestran el folio y la fecha del 

pedido, después de los movimientos relacionados con 
la nota de venta. 

 

 
 
 

 
 

Se agregó nueva consulta para mostrar solo las ventas a 
crédito. 

 
 

Información para los administradores de las cuentas por 
cobrar. 

 
 
1. Ingrese a Consultas – Cartera y elija la Relación de 

Documentos. 
2. Seleccione la nueva consulta titulada Crédito por 

Cliente. 
3. Defina los otros filtros, asegurándose de que existen 

ventas a crédito y de contado. 
4. Elija el tipo Resumido. 
5. Presione F10 o el botón correspondiente para 

procesar la consulta. 
6. Revise los datos y verifique que se muestran solo las 

notas de venta que se hicieron a crédito, total o parcial. 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



 
• Importe es el total de la nota de venta. 

• Crédito es el importe que se fue a la cuenta por cobrar al 
momento de la venta. 

• Pagado es la suma de los abonos que se han hecho a la nota 

de venta. 

• Saldo es el saldo actual de la nota de venta. 

 
7. Ahora seleccione el tipo Detallado para la misma 

consulta y presione la tecla F10 o el botón 
correspondiente para procesarla. 

8. Vea que ahora se incluyen los artículos de cada nota 
de venta. 

 
 
 

En catálogo de artículos se agregó columna en 
costos/precios para capturar porcentaje de descuento.  
También se reacomodaron las columnas para mostrar 
PMP y descuento antes de los precios de venta. 

 
Calcula el precio de venta en base al PMP, aplicando el 
porcentaje de descuento. 

 
 
1. Acceda al catálogo de Artículos. 
2. Seleccione un artículo existente con PMP o agregue 

uno nuevo. 
3. Pase a la pestaña COSTOS / PRECIOS y note que se 

tiene una nueva columna titulada “% Desc.”. 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



4. Asegúrese de tener PMP mayor a cero o captúrelo. 
5. En el renglón de unidad base, agregue un porcentaje 

de descuento. 
6. Confirme que el precio con impuesto fue calculado en 

base a PMP-%Desc. y se recalculó el precio antes de 
impuesto.  

7. Grabe el cambio. 
8. Ingrese al punto de venta y haga una venta del artículo 

recién modificado. 
9. Confirme que el precio es el correcto. 

 
 

• El descuento se registra solo para la unidad base, al 
igual que el PMP. 

• El descuento aplicará para todas las unidades alternas 
del artículo. 

• El descuento aplica al precio con impuestos. 

• Si cambia el precio de venta de la unidad base, y hay 
descuento: 
o Si responde negativamente a la pregunta actualizar 

precios, se actualizan solo los precios de venta para 
esa unidad, no el descuento. 

o Si responde afirmativamente a esa pregunta, además 
de los precios de venta, se actualiza el porcentaje de 
descuento y aplica el cambio a todas las unidades del 
artículo.  

• Si cambia el precio de venta de la unidad base, y el 
descuento es cero, solo se actualizan los precios de 
venta, ya sea del renglón o de todas las unidades 
según respondas a la pregunta. 

• Si cambia PMP y hay descuento, se actualizan los 
precios de venta para esa unidad y el sistema 
pregunta si desea actualizar precios: 
o Si responde negativamente, se actualizan solo los 

precios de venta para esa unidad aplicando el 
descuento. 

o Si responde afirmativamente, aplica el cambio para 
todas las unidades del artículo.  

• Si cambia el PMP y el descuento es cero no hay 
cambio de precios, pero sí se actualiza el PMP del 
resto de las unidades. 

• Si PMP es cero, el descuento debe de ser cero 
también. Si hay valor en los dos datos, cambie 
primero a cero el descuento y después el PMP. 

 
 
 
 

En catálogo de artículos se permite establecer porcentaje 
de comisión por unidad. 

 
 

Se cuenta con una opción alterna para el manejo de 
comisiones sobre ventas: por artículo y unidad. 
 

Descripción 

Beneficio 



Nota: En versiones anteriores solo se manejaba porcentaje de comisión por 
vendedor. 

 
 
1. Acceda al catálogo de Artículos. 
2. Seleccione un artículo existente o agregue uno nuevo. 
3. Pase a la pestaña COSTOS / PRECIOS y note que se 

tiene una nueva columna titulada “% Comis.”. 
4. Agregue porcentaje de comisión a una de las 

unidades del artículo y grabe el cambio. 

 
5. Ingrese a punto de venta y seleccione un vendedor 

que tenga porcentaje de comisión mayor a cero. 
6. Registre una venta con el artículo modificado, en la 

unidad que tiene definida la comisión.  
7. Grabe la venta. 
8. Ingrese a consultas de Ventas. 
9. Seleccione “Comisiones sobre Ventas” y presione 

F10. 

 
10. Confirme que el porcentaje de comisión corresponde 

al del artículo y no al del vendedor seleccionado. 
 
 

• Si hay comisión por vendedor y por artículo, manda la 
del artículo. 

• Si un artículo no tiene definida comisión para la unidad 
vendida, se tomará la del vendedor. 

 
 
 
 
 

En Precios/Restricciones y Ofertas, fueron agregadas las 
variables correspondientes a PMP, %Desc. y %Comis. 

 

Cómo hacerlo 

Descripción 



 
Poder calcular cambio de precios, listas, precios por 
volumen y ofertas, tomando valores de los campos PMP, 
%Desc. y %Comis. de los artículos. 

 
 
1. Acceda a Precios y Restricciones. 
2. En la pestaña Cambio de precios confirme que existen 

las nuevas variables PMP (precio máximo al público), 
DA% (porcentaje de descuento del artículo) y CA% 
(porcentaje de comisión del artículo). 

 
3. Agregue una fórmula con alguna de las nuevas 

variables, seleccione artículos que tiene grabados 
esos valores y confirme que los resultados de la 
fórmula son correctos. 

4. Ingrese a la pestaña Catálogo de Precios: Listas, y 
confirme que existen las nuevas variables (PMP, DA% 
y CA%). 

5. Agregue la fórmula con alguna de las nuevas 
variables, presione “Aplicar” y confirme resultados. 

6. Ingrese a la pestaña Precios por Volumen y 
compruebe que la lista de variables incluye PMP, 
DA% y CA%. 

7. Agregue definición para venta por volumen. 
8. Defina la fórmula con alguna de las nuevas variables, 

presione “Aplicar” y confirme resultados. 
9. Ingrese a Ofertas y compruebe que existen las nuevas 

variables PMP, DA% y CA%. 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



 
10. Defina nueva oferta creando fórmula con alguna de las 

nuevas variables, presione “Aplicar” y confirme los 
resultados. 

 
 

Nota: SI utiliza la variable PMP para calcular precios y ofertas, asegúrese de 
condicionar la fórmula porque puede haber artículos que no tengan PMP y 
sus precios quedarían en cero. La condición es:  

IF PMP > 0 THEN [Su Fórmula] 
 
 
 
 

En la importación de artículos se agregan las opciones 
para incluir valores para los campos de PMP, %Desc. y 
%Comis. 

 
Permite establecer en forma masiva los valores de los 
nuevos campos de los artículos. 

 
 
1. Prepare un archivo de importación con las nuevas 

columnas PMP, %Desc y %Comis. en ese orden. 
 

Nota: Si no maneja alguno de los datos, pueden quedar vacíos, 
considerando siempre el orden correcto. Si se trata de archivo TXT, es 
necesario poner valor vacío entre comillas y separación con coma para 
datos intermedios no manejados. 

 
2. Acceda a Herramientas – Importación. 
3. Seleccione la opción “Artículos”. 
4. Elija el tipo de archivo de importación, con la 

información necesaria. 
5. Seleccione el resto de configuración para importar 

artículos. 
6. Presione F10. 
7. Confirme en catálogo de artículos, que los nuevos 

artículos importados tienen los valores correctos para 
los datos PMP, %Desc y %Comis. 

 
 
 
 

En la tabla de impuestos se agregó validación para no 
permitir tener dos impuestos iguales. 

 
 

Evita que se asignen códigos de impuestos diferentes a 
artículos que gravan igual. 

 
 
1. Acceda a la tabla de impuestos. 
2. Revise uno de los impuestos que ya tiene grabado. 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



3. Agregue un nuevo registro con los datos idénticos al 
que ya tiene. No importa la descripción ni la 
subcuenta. 

4. Presione F10 o el botón para grabar. El sistema le 
mostrará un mensaje indicando que ya existe un 
impuesto con la misma configuración. 

 
5. Si lo requiere, cambie uno de los datos del impuesto y 

grabe de nuevo. 
 
 
 
 

En las tablas de ciudad, estado y país se agregó 
validación para no permitir borrar registros que están 
usados en los datos de la empresa o en algún catálogo. 

 
Consistencia en la información. 

 
 
1. Acceda a la tabla de Ciudad/Estado/País. 
2. Ingrese el código de la ciudad de la empresa. 
3. Presione F3 o el botón para borrar la ciudad. El 

sistema manda un mensaje indicando que hay 
registros relacionados y no la elimina.  

 
4. Intente borrar ciudades estado o países que ya tiene 

en uso en los catálogos de clientes, proveedores o 
acreedores. Debe de recibir el mismo mensaje. 

 
 
 
 
 

En Restaurantes, se modificó en catálogo de 
Modificadores el grabado de listas seleccionables para 
permitir que el costo adicional sea cero. 

 
 

Con este cambio es posible limitar la cantidad de 
seleccionables que se pueden agregar sin costo en la 
comanda. 

 
 
1. Acceda a PDV en edición Restaurantes. 
2. Asegúrese de tener por lo menos una receta con 

modificador de tipo lista seleccionable. 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



3. Ingrese a Catálogos – Modificadores. 
4. Ingrese el código de la receta con lista seleccionable, 

deje en cero el importe para ingredientes extra ($ 
Extra) y grabe. 

 
5. Agregue a una venta la receta que tiene costo extra 

igual a cero en la lista seleccionable. 
6. Elija los modificadores previos a la lista de 

seleccionables. 
7. Seleccione los ingredientes necesarios hasta llegar al 

límite (cantidad máxima) y confirme que no se pueden 
agregar más. 

8. Agregue ahora a la nota de venta una receta con lista 
seleccionable que sí tiene definido costo para los 
ingredientes extras. 

9. Seleccione los ingredientes necesarios hasta llegar al 
límite y confirme que puede seguir agregando 
ingredientes. 

10. Confirme también que el precio se incrementa por 
cada ingrediente que agrega después del límite. 

 
 
 

  



Cambio en Consultorio Anexo 
 

En Consultorio Anexo se agregó parámetro para imprimir 
el ingrediente activo en la receta. 

 
 

Permite incluir en la receta, el ingrediente activo del 
medicamento, definido en los datos de COFEPRIS para 
los artículos. 

 
 
1. Acceda a la aplicación de Consultorio Anexo, a la 

configuración de la receta. 
2. Note que se tiene una nueva opción para el cuerpo de 

la receta. 

 
3. Active la casilla titulada “Ingrediente Activo” y grabe el 

cambio. 
4. Registre consulta a un paciente agregando en la 

receta por lo menos un medicamento que tenga 
definido ingrediente activo. 

5. Confirme que en la receta se incluye el ingrediente 
activo. 

 
  

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



Cambios en Administrador Central y Dependencia 
 

En artículos se agregaron dos nuevos datos: % 
Descuento y % Comisión. 

 
 

El descuento es para aplicarlo al PMP y obtener el precio 
de venta; la comisión permite calcular las comisiones a 
nivel artículo - unidad. 
Los dos datos pueden administrarse desde AC para 
actualizar a las dependencias. 

 
 
1. Acceda al Administrador Central a administrar 

productos. 
2. Ingrese el código de un artículo para desplegar su 

información. 
3. Pase a la pestaña de precios y note que hay dos 

nuevas columnas en la lista de unidades. 
4. Si el artículo no tiene precio máximo, captúrelo. 
5. Agregue un porcentaje de descuento y verifique que 

se actualizó el precio y el precio con impuesto, 
aplicando el descuento al precio máximo. 

6. Agregue porcentaje de comisión y vea que puede 
manejar diferente comisión para las unidades alternas 
del artículo. 

7. Grabe el artículo. 
8. Acceda a actualizar dependencias para enviar los 

nuevos datos registrados. 
9. En las opciones de artículos, active las casillas de 

descuento y comisión. 
 

 
10. Genere el paquete. 
11. Acceda a consultar el paquete y verifique que van los 

nuevos datos. 
12. Envíe el paquete. 
13. Espere a recibir el paquete en la dependencia y 

verifique que los nuevos datos se actualizaron en el 
catálogo de artículos. 

 

• El porcentaje de descuento se define solo para la 
unidad base y se replica para las demás. 

Descripción 

Beneficio 

Cómo hacerlo 



• El porcentaje de comisión puede registrarse por 
unidad. 

• Si el descuento o las comisiones se manejan en forma 
local por sucursal, al generar el paquete no active la(s) 
casilla(s) correspondiente(s) para que no se 
actualice(n) en las dependencias.  

 
 

 
 

En la importación de artículos se agregaron dos nuevos 
datos: % Descuento y % Comisión. 

 
 

Permite agregar los nuevos datos en el catálogo desde 
un archivo xlsx. 

 
 
1. Prepare el archivo en Excel con los nuevos datos en 

las últimas columnas. 
 

 
2. Acceda al Administrador Central a importar artículos. 
3. Localice el archivo de origen. 
4. Si tiene artículos que ya existen en el catálogo, active 

la casilla para actualizarlos. 
5. Lea el archivo. 
6. Revise la información mostrada. 
7. Ejecute la importación. 
8. Acceda a administrar productos y confirme que se 

agregaron los nuevos datos. 
 

 

Beneficio 

Cómo hacerlo 

Descripción 


